
证券代码：301349                                   证券简称：信德新材 

辽宁信德新材料科技（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                编号：2023-007 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券、景顺长城基金、泰信基金、嘉实基金、浙商证券、

德邦基金、万家基金、圆信永丰、信达资本、正源信毅资产、

中信建投、银叶投资、开源电新、金信基金、安信基金、壹德

资产、博道基金、清淙投资、嘉兴宝亨、富国基金、美阳投资、

三鑫资产、方物投资、中金资管、重阳战略、泓德基金、招商

基金、名禹资产、Manulife、中信保诚基金、星元投资、澄怀

投资、广发基金、华润元大、三耕资产、金科控股、高毅资产、

上海鑫绰投资、中信建投资管、北京源阖投资、博时基金、青

骊投资、玄甲基金、君茂资本、大成基金、东方证券、南银理

财、利幄基金、上海聚鸣投资、银华基金、国寿养老、东吴证

券、深圳市超淦贸易、国海证券、中泰证券、华创电新、健顺

投资、統一投信、华夏未来、凯恩投资、欣至峰投资、中加基

金、长江证券、广发证券、民生证券、中泰证券、上海浦科飞

人投资、西部电新、兴业证券、宝新能源、雪球资管、雷均资

产、英大保险资管、申万宏源、明世伙伴、中银证券、国海证



券、人保公募、光大证券、兆信资产、盘京投资、工银安盛资

管、天风证券、海通证券、华安证券、鸿道投资、东北证券、

东兴基金、华泰电新、广发资管、东吴证券、国泰君安、中科

沃土基金、上海国赞私募、上海涌乐股权投资、汇华理财、长

信基金、宏鼎财富、远信投资、博鸿投资、尚诚资产、福建豪

山资产、上海合远私募、量客投资、天弘基金、北京柏治投资、

中信证券资管、磐泽资产、国寿安保、诺德基金、上海伯兄投

资、易方达基金、淡水泉投资、群益投信、北京禹田资本等

115 家机构。 

时间 2023 年 10 月 24 日-25 日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事长助理 尹士宇 

董事会秘书兼财务总监 李婷 

证券事务代表 张海龙 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、2023 年第三季度经营情况 

在营收方面，实现营业收入 35,221.95 万元，同比增长

33.87%；环比增长 83.39%；在利润方面，实现归属于母公司

净利润 3,004.72 万元，同比下降了 29.35%，环比扭亏为盈；

在毛利率方面，三季度综合毛利率为 14.83%，较二季度 7.25%

的毛利率有明显改善；在产品销量方面，上半年受下游负极厂

商去库存影响，负极包覆材料需求较少，第三季度市场需求逐

渐恢复，主产品销量同比增长了 20%以上，环比增长 60%以上；

在原材料方面，乙烯焦油价格相比第二季度有所上涨，但变动

幅度不大；在产能方面，成都昱泰在第三季度完成技术改造，



产能提升至 3万吨/年，加上大连产能 4万吨/年，合计产能 7

万吨/年。 

二、交流的主要问题与回复： 

1、公司对今年四季度有怎样的出货展望？明年的出货规

划又是怎样的？ 

答：公司继续加大市场拓展力度和销售力度，但具体出货

情况还要看下游市场的需求情况。考虑到明年的总产能将达到

7万吨，公司在努力推动成都昱泰客户认证的基础上，根据市

场需求情况，统筹兼顾南北两大生产基地产能，尽最大努力实

现产销平衡。 

 

2、公司对明年销量增量的预期来源是什么？新客户的开

拓？还是新产品的销售？ 

答：首先来源于行业增速带来的增长；其次是随着明年快

充车型的量产，有望带动负极包覆材料市场需求有较大提升；

第三是截止到目前行业竞争对手没有大规模扩产，即使有部分

新增的产能，客户认证也需要较长时间，而公司基于保质保量

保供的先发优势，再通过调整销售策略，有望进一步提升产品

的市占率；此外，随着新客户的拓展以及新产品的销售，也一

定程度上提升产品销量。 

 

3、公司三季度的出货结构是怎样的？ 

答：从终端的应用来看，中高温与高温负极包覆材料对快

充性能的提升更为明显，但目前产业整体在向兼顾高性价比与



高性能的方向发展，所以中低温产品的市场需求增速要高于中

高温产品。公司第三季度出货中，中低温产品出货要稍多于中

高温产品出货。 

 

4、成都昱泰的客户认证情况如何？ 

答：公司正在积极推进成都昱泰的客户认证工作，第三季

度已经对下游客户实现小批量供货，但销量尚未达到千吨级。

随着大客户认证工作的不断推进，出货量也将不断提升。 

 

5、碳纤维项目的进展情况如何？ 

答：截止目前，公司已经能够生产出合格的沥青基碳纤维

丝，并实现销售收入。下一步主要工作聚焦两方面：一是积极

开拓市场；二是增加产品类型，力争明年实现更好的业绩。 

 

6、主产品销售价格是否会进一步下调？ 

答：价格主要还是看市场供需关系。首先，负极包覆材料

行业的市场格局短期内相对稳定，与负极行业市场格局有很大

的不同；其次，目前同行业中低温负极包覆材料产品盈利能力

已经压缩到较低水平，下调空间有限；第三，即使明年产品价

格下调，我们凭借成都昱泰在原材料采购、制造成本、运输成

本方面的成本优势，以及企业资金优势、规模优势、行业先发

优势、产品稳定性优势等核心竞争力，依然具有较强的竞争力

和盈利能力。 

 



7、问：公司账面资金较多，目前这部分资金是用于购买

理财产品吗？ 

答：为提高募集资金使用效率和收益，在确保不影响募集

资金项目建设和募集资金使用的情况下，公司及子公司使用部

分闲置募集资金与自由资金进行现金管理，用于购买安全性

高、流动性好、满足保本要求的现金管理产品，增加公司资金

收益。 

 

8、公司相比于行业竞争对手具有什么优势？ 

答：公司较行业竞争对手具有多重优势，主要体现在：一

是产品优势，公司拥有四大类、十余种覆盖不同软化点范围的

成体系产品，是行业内少数可以做到覆盖主流产品软化点范围

特别是能够持续生产高温产品的企业，在保质、保量和保供方

面较行业对手具有明显优势；二是成本优势，公司通过一体化

产能布局，在原材料采购、生产制造、综合管理等方面可发挥

规模优势及成本优势，统筹大连长兴岛、成都彭州南北两大产

研制造基地协同发展，确保运营效率和成本竞争力保持领先优

势；三是技术研发优势，公司拥有专业的研发团队，依托完善

的科研体系，持续开展碳基新型材料先进制备工艺及产品研

究；四是客户资源优势，公司依托多年在负极包覆材料行业内

积累的技术、产品优势和精细化工运营管理经验，客户已覆盖

了多家负极龙头生产厂商。 

本次活动没有涉及应披露重大信息的情况。 

 



附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 10 月 26 日 

 


